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Stadt Solothurn

«Die Qualititist besser geworden»

Rolf Affolter und seine Vinothek schauen auf 40 Jahre Geschaftstatigkeit zurtick. Das Angebot hat sich in dieser Zeit stark verandert.

Judith Frei

Die Vinothek Solothurn ist nicht
mehr aus der Vorstadt wegzu-
denken. Dieses Jahr feiert die
Weinhandlung am Rossmarkt-
platz ihren 40. Geburtstag. Rolf
Affolter hat sie 1983 gegriindet,
1999 ist seine Frau, die diplo-
mierte Weinfachfrau Elisabeth
Schori, mit ins Geschaft einge-
stiegen. Heute arbeiten noch
drei weitere Personen im Be-
trieb mit.

«Als ich angefangen habe,
habe ich hauptsichlich Bor-
deaux-Weine verkauft», erin-
nert sich Rolf Affolter. Neben
«Bordeaux» hatte ernoch ande-
re franzosische Tropfen wie
«Burgunder» im Angebot. Dazu
verkaufte er auch einige Weine
aus dem spanischen Rioja-Ge-
biet. Heute hat sich der geografi-
sche Schwerpunkt verandert.

So verkaufen sie derzeit
hauptsachlich Weine aus Italien,
Spanien und der Schweiz. Frank-
reich ist gar nicht mehr in ihrer
Top drei. Diese Entwicklung ha-
ben sie nicht gesteuert. Jedoch
hitten die Weinproduzenten in
den drei oben genannten Lan-
der ihre Qualitit massiv gestei-
gert. «Die Weinwelt hat sich
stark entwickelt», erklart Elisa-
beth Schori: «In der ganzen
Weinwelt ist die Qualitit besser
geworden.»

Ausserdem kaufen sie ein,
was ihrer Kundschaft gefillt. So
erinnertsich Schorinoch anden
Hype vor rund 15 Jahren, als ihre
Kundschaft Weine aus Ubersee

- Australien, Stidafrika und Ka-
lifornien - trinken wollte. Heute

verkaufen sie noch Weine aus
Argentinien, andere Herkunfts-
lander sind wieder aus der Mode
gefallen.

Und welcher Wein gefallt Th-
nen am besten? Elisabeth Scho-
ri lacht iber die Frage. Das an-
dere sich stindig. Dieses Jahr
habe ihr der Rotwein Quaran-
tanni aus Sizilien sehr gut gefal-
len. Und beim Weisswein hat es
ihr der Elisabeth Viognier ange-

tan. Die zwei Weine haben sie
daher auch als ihre Jubildums-
weine auserkoren.

Rolf Affolter ist in seiner Pra-
ferenz bestandiger: Sein Herz
schliagt immer noch fiir Bor-
deaux-Weine.

Seit Jahrzehnten fihrt das
Paar regelmaissig nach Italien,
Siidfrankreich oder Spanien.
Dort besucht es die Produzen-
ten und probiert neue Weine.

Es seien schon mehrmals
Produzenten zu ihnen in die

Schweiz gekommen und hitten
die Konsumentinnen und Konsu-
menten direkt getroffen, erzih-
len die beiden. Viele seien auch
schon an der HESO vorbeige-
kommen, das sei immer gut an-
gekommen bei ihrer Kundschaft.

Das Spirituosengeschift
wird immer wichtiger

Heute geht man aber lingst
nicht mehr nur wegen des Weins
in die Vinothek. Einen guten
Teil der Verkaufsfliche nehmen
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Rossmarkt-
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Spirituosen ein. Fiir diese ist Eli-
sabeth Schori zustandig. Als Af-
folter mit seinem Weinhandel
angefangen hatte, war es ihm
von Gesetzes wegen nicht er-
laubt, Hochprozentiges zu ver-
kaufen. Erst nach der Spirituo-
sen-Liberalisierung Ende der
1990er-Jahre wurde das mog-
lich.

«Ich war schon immer von
Schottland fasziniert», sagt
Schori. Deshalb hat sie sich
dazu entschlossen, sich mit

Whiskys auseinanderzusetzen
und diese in Solothurn zu ver-
kaufen. Daraus ist eine Leiden-
schaft geworden. Sie ist schon
mehrfach nach Schottland ge-
reist und hat Brennereien be-
sucht. «Bei einigen schotti-
schen Whiskys hat man das Ge-
fiihl, dass man die Meeresbrise
schmecken kann», schwarmt
sie.

Anfinglich haben sich we-
nig Kunden dafiir interessiert.
Mittlerweile hat sich das geén-
dert. Schori vermutet, dass auch
ihre Whisky-Events, die sie
schon seit achtzehn Jahren or-
ganisiert, die Kundschaft auf
den Geschmack gebracht hat.
An diesen Anléssen wird nicht
nur gegessen und getrunken,
sondern man erfiahrt auch mehr
iiber die schottische Kultur.

Auch bei ihrem hochprozen-
tigen Angebot sehen sie klare
Trends: Momentan werde ins-
besondere Gin gut verkauft.

Heute schaut das Paar in
eine herausfordernde Zukunft.
Es gebe viele Unsicherheiten,
insbesondere die Digitalisie-
rung mache ihnen zu schaffen.
Sie beliefern auch Gastrono-
miebetriebe, so spiiren auch sie
Krisen in der Gastrobranche -
gestern sei es die Coronapande-
mie gewesen, heute der Fach-
kraftemangel.

Trotz all den Herausforde-
rungen bleibt das Ehepaar mit
Freude bei der Arbeit, um die
Kundschaft zu beraten und sich
auf die Suche nach neuen edlen
Tropfen zu machen.



